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CAPITOLUL 1

GANDURILE POT FI MATERIALIZATE

A

INTR—ADEVAR, »gandurile pot fi materializate“. Ele
devin puternice atunci cind sunt corelate cu obiective bine
definite, perseverentd si o DORINTA ARZATOARE si devini
averi sau alte lucruri materiale.

Cuani in urmd, Edwin C. Barnes a descoperit cit de adevirat
este faptul cd poti GANDI SI DEVENI BOGAT. Descoperirea
lui nu este cea a unui om visitor. Ea i-a fost dezviluiti treptat,
pornind de la DORINTA ARZATOARE de a deveni partener de
afaceri al marelui Edison.

Una dintre caracteristicile principale ale dorintei lui
Barnes a fost precizia. El dorea sé lucreze cu Edison, nu pentru
el. Observati, cu atentie, cum si-a transformat DORINTA in
realitate i veti intelege mai bine cele 13 principii care conduc la
imbogitire.

Cand a avut pentru prima datéd revelatia DORINTEI sau a
impulsului gandului, nu avea cum s actioneze. Doui obstacole
ii stiteau in cale. Nu-1 cunostea pe Edison si nu avea bani pentru
biletul de tren spre East Orange, New Jersey.

Aceste dificultdti ar fi fost suficiente ca si-i descurajeze
pe majoritatea oamenilor sd incerce si-si indeplineascd visul.
Insa acesta nu era un vis obisnuit! Barnes era atat de hotirat si
gdseascd o cale si-si implineasc visul, incat, in cele din urma, a
hotarit sa cdlatoreascd cu un tren de marfa pana in East Orange.
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Edison1-a privit drept in fata...

S-a prezentat la laboratorul domnului Edison i a anuntat ca
a venit si devini partenerul de afaceri al inventatorului. Vorbind
de prima intalnire intre Barnes si Edison, cu multi ani mai
tarziu, domnul Edison a spus:

— Stitea acolo in fata mea, pirind un vagabond obisnuit,
dar se citea pe chipul sdu ceva care-mi dédea impresia cd este ferm
hotdrat s obtind ceea ce venise sd obfind. Invitasem, dupé ani
de experient3, ci atunci cind cineva DORESTE intr-adevar si
profund si obtina ceva, atét de profund incét e dispus si-i joace
viitorul pe o singuri carte, sigur va castiga. I-am dat ocazia pe
care o ceruse, cdci am vdzut cd se hotdrdse sd nu cedeze pand
nu va reusi. Evenimentele ulterioare au demonstrat ca am avut

perfectd dreptate.

Mai putin conteazi ce i-a spus Barnes lui Edison, important
¢ CEEA CE A GANDIT. Asa a afirmat insusi Edison! In orice
caz, nu infitisarea 1-a ajutat pe tinirul Barnes si fie angajat in
biroul domnului Edison, cici ea pleda cu sigurantd impotriva
lui. GANDUL a contat!

Dacd semnificatia acestei afirmatii ar putea fi transmisd
fiecirui cititor, atunci n-ar mai fi nevoie de restul cartii.

Barnes nu a devenit partenerul de afaceri al lui Edison de la
primul interviu. Insi a avut sansa si lucreze in biroul lui Edison,
pentru un salariu extrem de modest, ocupandu-se de lucruri
care nu-l interesau pe Edison, dar care pe Barnes il interesau in
cea mai mare maisurd, deoarece ii oferiserd ocazia sa-si expund
»marfa“ sub ochii domnului Edison.

Au trecut luni de zile. Se pare ci nu se intimpla nimic in
directia obiectivului ravnit de Barnes, cel pe care si-l stabilise
ca OBIECTIV BINE DEFINIT. Dar in mintea lui Barnes se
intimpla ceva important. DORINTA lui de a fi partenerul de
afaceri al lui Edison devenea din ce in ce mai puternica pe zi ce
trecea.
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Psihologii au afirmat pe bund dreptate «atunci cind cineva
este realmente pregatit pentru ceva, isi materializeazd gandul».
I3arnes era pregatit sd devina partenerul de afaceri al lui Edison,
de altfel, era HOTARAT SA RAMANA ACOLO PANA VA
OBTINE CEEA CE URMAREA.

Nu si-a spus niciodata: «La ce bun? Cred ¢4 ma voi rizgandi
s voi cauta o slujba de comis-voiajor.» In schimb, si-a spus:
«Am venit ca si devin partenerul de afaceri al lui Edison si
voi realiza acest lucru, chiar de-ar fi sd-mi ia tot restul vietii
mele.» §i era cit se poate de serios! Cat de diferita ar fi povestea
oamenilor dacd s-ar hotédri si urmeze un OBIECTIV PRECIS
51 s nu-l abandoneze pana cand s-ar transforma intr-o obsesie
coplesitoare!

Probabil tinarul Barnes nu stia toate astea pe atunci, dar
hotdrarea sa nestrdmutatd, perseverenta de a urmiri o singura
DORINTA, erau sortite si inliture toate barierele si si-i ofere
ocazia mult visata!

O ocazie neasteptata

Si cind aceasta a aparut, ea a apirut intr-o forma si o directie
diferite fatid de cele la care se agteptase Barnes. Acesta este unul
dintre trucurile ocaziilor. Au obiceiul viclean de a se strecura pe
usa din spate si de a veni adesea deghizate sub forma nenorocirii
sau a infrangerii temporare. Probabil de aceea atat de multi nu
recunosc o ocazie.

Domnul Edison tocmai perfectionase un nou dispozitiv
de birou, cunoscut la acea vreme sub numele de Magina de
Dictat ,,Edison® (Ediphone). Agentii sii de vinziri nu erau prea
incdntati de aceastd inventie. Nu credeau ci poate fi vinduti cu
usurintd. Insa Barnes a identificat oportunitatea.

Barnes stia ca el poate si vindd Magina de Dictat ,Edison".
[-a sugerat acest lucru lui Edison si imediat a primit sansa
pe care-o astepta. A reusit si vinda magina. De fapt, a avut
un asemenea succes, incat Edison i-a oferit un contract de
distribuire si comercializare in toati tara.
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De pe urma acestui parteneriat, Barnes s-a imbogatit, dar a
realizat ceva infinit mai important. A demonstrat ca o persoand
poate gandi si deveni bogat.

Nu am de unde sd gtiu suma exacti pe care a castigat-o
Barnes din DORINTA initiald. Probabil doud sau trei milioane
de dolari, dar suma, oricare ar fi, devine nesemnificativd
in comparatie cu averea si mai mare acumulati sub forma
cunostintelor precise rezumate in faptul ca un impuls abstract al
gandului poate fi transformat in bogatii materiale prin aplicarea
principiilor cunoscute.

Barnes s-a vizut, realmente, partenerul de afaceri al marelui
Edison! S-a vazut, pur si simplu, cum se imbogiteste. Nu
dispunea de nimic, in afard de capacitatea de a STI CE DOREA
SI HOTARAREA DE A-SI URMA DORINTA PANA CAND
ACEASTA DEVINE REALITATE.

Nu avea bani. Avea doar putind educatie. Nu avea nicio
influenta. Dar a avut initiativé, credinté si vointa de a castiga. Cu
aceste, el a devenit omul numirul unu, alituri de cel mai mare
inventator care a trait vreodata.

Acum, si ne uitdm la o situatie diferitd si sa studiem un om
care avea o multime de oportunitati tangibile de imbogatire, dar
le-a pierdut pentru cd s-a oprit cu un metru mai devreme de telul
pe care il cduta.

Cel ce renunti prea devreme

Una dintre cele mai frecvente cauze ale esecului este obiceiul
de a renunta atunci cind va simtiti coplesiti de o infrangere
temporard. La un moment dat, fiecare persoana este vinovatd de

aceasta greseala.

Un unchi al lui R.U. Darby a fost cuprins de ,febra aurului®
pe vremea goanei dupa aur si s-a dus in Vest sa SAPE $I SA SE
IMBOGATEASCA. Nu auzise niciodatd ci se extrdsese mai
mult aur din creierul oamenilor decat s-a extras vreodatd din
pdmant. Si-a urmat dorinta si a pornit la drum inarmat cu un
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tdrndcop si o lopatd. Batalia era dificild, dar pofta lui de aur era
incontestabila.

Dupa céteva saptiméni de munci asidud, a fost rasplatit prin
descoperirea minereului stralucitor. Avea nevoie de excavatoare
pentru a-l aduce la suprafafd. A acoperit mina, s-a intors acasa
la Williamsburg, Maryland, le-a spus rudelor si unor vecini cd
~daduse lovitura®“. Au adunat bani pentru utilajele necesare si le-
au trimis cu vaporul. Unchiul §i Darby s-au intors sa lucreze in
mina.

Prima incdrciturd de minereu a fost extrasa si expediata
unui atelier de topitorie. Rezultatele primite au dovedit cd era
vorba de una dintre cele mai bogate mine din Colorado! Alte
citeva transporturi citre topitorie si datoriile ar fi fost acoperite,
Aveau s3 urmeze profituri uriage.

Au continuat forarile! Sperantele lui Darby si ale unchiului
sdu au crescut! Apoi, ceva s-a intdmplat! Zacimintele de minereu
de aur au dispirut! Ajunsesera la capitul curcubeului, iar oala
cu aur nu mai era acolo! Au forat in continuare, incercand cu
disperare sa gaseascd filonul — insa totul a fost in zadar.

In cele din urma3, au hotarat sa RENUNTE.

Au vandut utilajele unui gunoier pentru cateva sute de dolari
si au luat trenul inapoi spre casd. Unii gunoieri sunt saraci cu
duhul, dar nu si acesta! El a chemat un inginer in minierit sa
studieze mina si sa facd niste calcule. Inginerul i-a dat de inteles
ca proiectul esuase, pentru ca proprietarii nu erau familiarizati
cu ,zonele de falie“. Calculele lui au ardtat cd zacdmantul se afla
LA DOAR UN METRU DE LOCUL UNDE CEI DOI DARBY SE
OPRISERA DIN FORAT! Si exact acolo a si fost gisit!

Gunoierul a cagtigat milioane de dolari pe minereul din
mind, doar pentru ci a stiut si apeleze la un expert inainte de a
renunta.

Majoritatea banilor cheltuiti pe utilaje fuseserd procurati
prin eforturile lui R.U. Darby, care pe atunci era foarte tanar.
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Banii-au venit de la rudele si vecinii sdi, care aveau incredere in
€l. Le-a dat inapoi fiecare dolar, desi a durat ani de zile.

Succesul este la un pas distanta fata de infrangere

Dupid mult timp de la aceastd intdmplare, domnul Darby
si-a recuperat pierderea inzecit, cind a descoperit cd DORINTA
poate fi transformata in aur. A ajuns la aceastd concluzie dupd ce
a inceput sa vanda asigurari de viata.

Amintindu-gi cd pierduse o avere imensd, pentru cid A
RENUNTAT PREA DEVREME, Darby a profitat mult de
experienta sa nefericita si a aplicat aceastd lectie in munca aleasa,
repetindu-si incontinuu: «Am renuntat prea devreme, dar nu
md voi opri niciodatd doar pentru refuzul cuiva de a-si face o
asigurare de viati.»

Darby se numara printre putinii cameni care vind asigurari
de viatd de peste un milion de dolari anual. Isi datoreazi
»performanta® lectiei invitate in urma deciziei de a renunta la
afacerea exploatarii aurului.

Inainte s apari succesul in viata unui om, cu siguranta el
se va confrunta cu infringerea temporard si, probabil, chiar cu
esecul. Cand infringerea vd copleseste, cel mai comod lucru
pe care il puteti face este si RENUNTATI. Asa procedeaza
majoritatea oamenilor.

Peste 500 dintre cele mai de succes personalitdti americane
i-au mdrturisit autorului ca succesul lor a venit chiar cand
erau la un pas distantd de a-si recunoaste infringerea. Esecul
se insinueazd cu viclenie si are un simt al ironiei foarte ascutit.
Ii place si vi impiedice exact cu o secundi inainte de a atinge

succesul.

Copilul care a reusit sa domine un om in toata firea

La putind vreme dupa ce domnul Darby absolvise , Facultatea
Loviturilor Dure® si se hotarase si profite de experienta sa de
pe urma exploatdrii aurului, a avut sansa si fie prezent intr-o
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imprejurare care i-a dovedit ca ,Nu“ nu inseamna intotdeauna
0 negatie.

Intr-o dupd-amiazd, el isi ajuta unchiul si macine grau
intr-o moaré veche. Unchiul sdu administra o fermd mare, unde
locuiau oameni de culoare care lucrau pamantul in arendd. La
un moment dat, uga s-a deschis incet si in incdpere a aparut o
fetita de culoare, fiica unuia dintre chiriasi.

Unchiul si-a ridicat privirea, a vizut-o si a strigat la ea:

— Ce vrei?

Cu blandete, fetita i-a raspuns:

— Mama zice si-i trimiti 50 de centi.

— Nu ii dau, a replicat unchiul. §i acum intoarce-te acasa.
— Da, domnule, a rispuns copila.

Insd nu s-a clintit din loc.

Unchiul si-a continuat munca atit de concentrat, incit nu a
observat ca fetita nu plecase. Cind si-a ridicat privirea si si-a dat
seama cd micuta era tot acolo, a tipat la ea:

— Ti-am spus si te duci acasa! Pleaca sau ma reped la tine.
Fetita a spus:

— Da, domnule.

Dar nu s-a clintit din loc.

Unchiul a trantit pe jos un sac de cereale pe care se pregitea
s4-1 toarne in moar3, a luat de jos o doaga de butoi si s-a indreptat
spre copila cu o expresie a fetei care nu anunta nimic bun.

Darby si-a tinut respiratia. Era sigur ci avea s fie martorul
unei crime. Stia cd unchiul siu putea deveni uneori foarte
violent.

Céand unchiul a ajuns la locul unde statea copila, ea a facut
repede un pas in faté, s-a uitat in ochii lui si a strigat cu vocea ei
stridenta:



36 NAPOLEON HILL

—Mama mea are nevoie de acei 50 de centi!

Unchiul s-a oprit, a privit-o o clipé, apoi a ldsat usor doaga
pe podea, a bigat mana in buzunar, a scos o jumitate de dolar si
i-a dat-o.

Fetita a luat banii si s-a indreptat incet spre usa, fard a-si lua
ochii de la béarbatul pe care tocmai il invinsese. Dupd ce a plecat,
unchiul s-a asezat pe o cutie si s-a uitat in gol pe fereastra vreme
de zece minute. Cintdrea, uimit, infrangerea pe care tocmai o
suferise.

Si domnul Darby se gandea. Era pentru prima data in
experienfa sa cand vedea un copil de culoare dominand un
adult alb. Cum reusise? Oare ce i se intdmplase unchiului siu de
isi pierduse inversunarea si devenise bland ca un mielusel? Ce
putere stranie folosise copila pentru a deveni stipand pe situatie?
Acestea, si alte intrebari nu-i dddeau pace lui Darby, insa nu a
gasit raspunsuri la ele decat multi ani mai tarziu, cind mi-a spus
povestea.

In mod ciudat, autorul a aflat povestea acestei experiente
neobisnuite chiar in moara veche, acolo unde fusese invins
unchiul lui Darby. Dedicasem aproape un sfert de secol pentru a
studia puterea care i-a permis unei copile analfabete, de culoare,
sd domine un om inteligent.

»Da“-ul ascuns in spatele unui ,,nu“

Stand acolo, in moara prafuitd, domnul Darby a repetat
povestea neobisnuitei victorii i, in cele din urma, a intrebat:

— Ce intelegeti din asta? Ce puterea ciudati a folosit copila,
pentru a-l invinge definitiv pe unchiul meu?

Raspunsul la intrebarea lui se va regasi in principiile descrise
in cartea ,Gdndeste si vei fi bogat”. Rispunsul este detaliat §i
complet. Contine amanunte si instructiuni suficiente pentru
a permite oricui s inteleaga si sa aplice aceeasi fortd pe care
micuta de culoare a folosit-o intdmplator.
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Pistrati-vd mintea agerd si veti observa exact ce putere
ciudata salvase copila. Veti intrezari aceastd putere in capitolul
urmator. Undeva in carte, veti gisi o idee care va va rafina
capacititile perceptive si va aduce in stipanirea dumneavoastra,
spre beneficiul propriu, aceasta forta irezistibila. Veti constientiza
puterea in primul capitol, sau probabil, in urmatorul. S-ar putea
s-0 primiti sub forma unei singure idei. Sau poate aparea sub
forma unui plan sau a unui obiectiv. S-ar putea sd vd provoace
s4 va intoarceti la experientele dumneavoastréd anterioare de esec
sau infrangere si sd evidentieze anumite lectii care va vor ajuta sa
recistigati tot ce ati pierdut.

Dupi ce i-am descris domnului Darby puterea pe care
o utilizase in mod incongtient fetita de culoare, el s-a gandit
la cei 30 de ani de carierd in domeniul asigurdrilor de viatd si
a recunoscut, cu sinceritate, cd succesul siu in domeniu s-a
datorat, in mare misurd, lectiei invitate de la copila.

Domnul Darby a spus:

— De fiecare datd cand vreun client incerca s ma ocoleascd
$i s4 nu cumpere, imi venea in minte imaginea acelei copile stand
acolo in moara veche, cu ochii ei mari strilucind sfidatori si imi
spuneam: «Trebuie si vind!» De-a lungul timpului, cele mai
multe vanzari le-am facut dupi ce oamenii au spus ,,nu’.

Si-a amintit si de greseala pe care o facuse atunci cind s-a
oprit la doar un metru de ziciméntul de aur.

— Insa experienta aceea s-a dovedit o binecuvéantare. M-a
invdtat sd merg mai departe, oricat de greu mi s-ar parea drumul.
O lectie pe care trebuia s-o invat inainte de a avea succes in orice

domeniu.

Chiar daca experientele domnului Darby au fost destul de
banale si de simple, ele contineau rispunsul privind destinul siu
in viata, ceea ce le facea la fel de importante pentru el ca viata
insdsi. A avut de castigat din aceste doua experiente dramatice,
deoarece le-a analizat si a gasit lectiile care i-au fost date.

Insd cum rdmdane cu cei care nu au nici timpul, nici inclinatia
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necesara pentru a-si analiza esecurile, in cautarea cunostintelor
care 1i pot conduce spre succes? Unde si cum se invatd arta
transformarii infringerilor in oportunitati?

Cartea ,Gdndeste si vei fi bogat” a fost scrisd pentru a
raspunde la toate aceste intrebari.

O singura idee bine definita v poate aduce succesul

Raspunsul necesitd o descriere a celor 13 principii, dar, pe
misura ce cititi, raspunsul pe care probabil il cautati poate fi
gasit chiar in mintea dumneavoastrd, concretizat intr-o idee,
intr-un plan sau intr-un obiectiv care va vine in minte in timpul
lecturii.

O idee bine definitd este tot ce aveti nevoie pentru a avea
succes. Principiile descrise in aceastd carte au la bazi cele mai
bune si cele mai practice mijloace cunoscute, referitor la a avea
idei utile.

Inainte de a merge mai departe cu descrierea acestor
principii, vreau si fac o precizare... IN MOMENTUL IN CARE
VOR INCEPE SA VINA BOGATIILE, VOR VENI ATAT DE
REPEDE SI DE ABUNDENT, INCAT VA VETI INTREBA
UNDE AU STAT ASCUNSE IN TOTI ACESTI ANI. Acesta
este o afirmatie uluitoare, cdnd ne gindim la credinta populara
potrivit cdreia bogatiile nu vin decat la cei care muncesc
indelung si din greu.

Cand veti incepe si GANDITI SI SA FITI BOGAT, veti
observa cd bogitia incepe cu o stare de spirit, prin definirea
obiectivelor, prin munca putina si agreabild. Oricine ar trebui
si fie interesat sd afle cum sa dobédndeascd starea de spirit care
sd atragd bogitia. Am petrecut 25 de ani in cercetare, analizand
peste 25.000 de oameni, pentru ca si eu voiam sd aflu ,cum se
imbogitesc oamenii.

Firi aceasti cercetare, n-as fi putut scrie ,Gdndeste si vei f:
bogat”.
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Observati aici un adevidr foarte semnificativ, si anume:
marea criza economici a inceput in 1929 si s-a soldat cu cele mai
devastatoare efecte din toate timpurile, pand cand presedintele
Roosevelt a intrat in birou. Apoi, efectele recesiunii au inceput
sa dispara. Asa cum electricianul din teatru aprinde luminile
treptat, astfel incat intunericul se transforma imperceptibil in
luminai, la fel si teama din mingile oamenilor a disparut treptat si
a devenit incredere.

Observati cu atentie cum, imediat ce stipaniti principiile
acestei filosofii si incepeti si urmati instructiunile de aplicare a
principiilor, veti remarca imbunatatirea situatiei dumneavoastra
financiare si tot ce veti atinge se va transforma intr-un beneficiu
pentru dumneavoastrd. Imposibil? Catusi de putin!

Una dintre principalele slibiciuni ale oamenilor este
frecventa cu care folosesc cuvantul ,imposibil®. Acest cuvént
cunoaste toate regulile care NU functioneazd. El stie toate
lucrurile care NU POT fi facute. Cartea ,,Gdndeste si vei fi bogat”
a fost scrisd pentru cei care cautd regulile ce le-au adus altora
succesul si sunt dispusi sd rigte totul pentru ele.

Acum multi ani mi-am cumpdrat un dicfionar. Primul lucru
pe care l-am facut a fost sa-1 deschid la cuvantul ,imposibil® si
si-1 tai de acolo. Ar fi intelept sd procedati la fel.

Dobandesc succesul cei ce devin CONSTIENTI de el.

Esecul este rezervat celor care isi permit si devind
CONSTIENTI de existenta acestuia.

Scopul acestei cirti este sa-i ajute pe toti cei ce doresc sd
invete arta de a trece de la starea de A FI CONSTIENTI DE
[:SEC la aceea de A FI CONSTIENTI DE SUCCES.

O alti slabiciune intalnita prea des la prea multi oameni, este
obiceiul de a evalua totul si pe toatd lumea prin prisma propriilor
impresii si convingeri. Unii dintre cititori vor crede ca nu vor
putea GANDI SI DEVENI BOGAT]I, deoarece sunt obisnuiti cu
sdracia, lipsurile, nefericirea, esecul si infrangerea.
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Acesti oameni nefericiti imi amintesc de un chinez celebru
carea venit in America pentru a fi educat in spirit american. El
s-a inscris la Universitatea din Chicago. Intr-o zi, presedintele
Harper l-a intdlnit pe acest tinir oriental in campus, s-a oprit
sa vorbeasca cu el citeva minute si l-a intrebat care considerd ca
este cea mai impresionantd caracteristica a americanilor.

—- Ei bine, a exclamat chinezul, inclinarea ciudati a ochilor
vostri. Ochii vostri sunt oblici!

Ce mai poate fi spus despre acest lucru?

Refuzam si credem ceea ce nu intelegem. Credem prosteste
ca propriile limitari sunt cele corecte. Desigur, ochii celorlalti
sunt ,oblici, DEOARECE NU SUNT IDENTICI CU Al
NOSTRL

»1l vreau si-1 voi avea!“

Milioane de oameni privesc realizdrile lui Henry Ford
si-1 invidiaza, datorita averii, a norocului, a geniului sdu sau
a oricirui factor pe care consideri ci se bazeazd succesul sau
impresionant. Probabil o singurd persoand dintr-o sutd de mii
cunoaste secretul succesului lui Ford si aceea e prea modesta sau
prea reticentd si vorbeasca despre asta, din cauza simplititii sale.
O singura tranzactie va ilustra ,,secretul” perfect.

In urmi cu citiva ani, Ford a hotdrit sd produca celebrul
sau motor V-8. A ales sd construiascd un motor cu toti cei opt
cilindri grupati intr-un singur bloc si le-a cerut inginerilor sdi
un proiect al motorului. Proiectul a fost pus pe hartie, dar toti
inginerii au fost de acord ca era pur si simplu imposibil sa fie
incoporat un motor pe benzind, cu opt cilindri, intr-o singura
piesa.

Ford a spus:

— Produceti-l oricum.

Ei au replicat:

— Dar este imposibil!
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Ford le-a ordonat:

— Treceti la treabd si nu vd opriti pand nu veti reusi,
indiferent de cit de mult timp v-ar lua.

Inginerii au continuat. Nu le mai rimanea nimic de ficut
dacd doreau sd ramani angajatii lui Ford. Au trecut sase luni,
nu s-a intamplat nimic. S-au mai scurs inca sase luni, tot nimic.
Inginerii au incercat toate variantele posibile pentru a duce
planul la indeplinire, insé totul parea ,,imposibil!“

Dupi un an, Ford si-a consultat inginerii, si ei l-au informat
din nou ca nu gasisera nicio modalitate de a-i indeplini ordinele.

— Continuati, 2 spus Ford. Il vreau gi-1 voi avea!

Au continuat si, la un moment dat, ca prin minune, au
descoperit secretul.

PERSEVERENTA lui Ford daduse iardsi roade!

Este posibil ca aceastd poveste sa nu fie descrisd cu precizie
absoluta, dar, in esenta, este cit se poate de corectd. Invatati
din ea, dacd puteti, voi cei care doriti sa GANDITI SI SA FITI
BOGATI, secretul milioanelor lui Ford. Nu trebuie sd ciutati
foarte departe.

Henry Ford a avut succes, pentru cd a inteles si a aplicat
principiile succesului. Unul dintre acestea este DORINTA: sa
stiti ce vd doriti. Retineti povestea lui Ford pe masurd ce cititi
cartea ,,Gdndeste si vei fi bogat” si subliniati rindurile in care
s-a regasit secretul extraordinarei sale realizari. Dacd puteti
face asta, dacd puteti evidentia exact grupul de principii care
I-a imbogatit pe Henry Ford, ii puteti egala performantele in
aproape orice domeniu pentru care simtiti chemare.

Un poet a intrezarit adevarul

Atunci c¢dnd Henley a scris versurile profetice, ,sunt
stapanul destinului meu, sunt cipitanul sufletului meu®, isi
dorea si ne spund ca ne putem trai viata aga cum ne dorim si
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suntem-capitanii sufletelor noastre deoarece avem puterea de a
ne controla gandurile.

Trebuia si ne fi spus cd atmosfera in care pluteste planeta
noastrd, in care noi ne miscdm si existim, reprezinta o forma
de energie care vibreaza, contine o forma de putere universald
care SE ADAPTEAZA la natura gandurilor pe care le avem in
minte si ne INFLUENTEAZA, in mod firesc, si ne transpunem
gandurile in realitate.

Daci poetul ne-ar fi spus acest mare adevar, am sti DE CE
suntem stdpanii destinului nostru, capitanii sufletelor noastre.
Ar fi trebuit s ne spund in mod insistent ci aceasta putere nu
face nicio deosebire intre gandurile distructive si gandurile
constructive, ci ne va indemna si transformdm in realitate
gandurile despre siricie, la fel de repede pe cat ne va influenta sa
actionam asupra gandurilor despre bogitie.

Ar fi trebuit si ne spund ci mintile noastre devin magneti
ai gandurilor dominante ce ne stipanesc spiritele si, prin
mecanisme pe care niciun muritor nu le cunoagste, acesti
,magneti“ atrag catre noi fortele, oamenii si ocaziile speciale
care se potrivesc cu natura gandurilor noastre dominante.

Ar fi trebuit si ne spund cd inainte de a putea acumula
bogatii din belsug, trebuie sa ne transformam mintea intr-un
uriag magnet al DORINTEI intense de imbogatire, cd trebuie
s& dobandim ,congtiinta banilor®, inainte ca DORINTA de
a-i obtine sd ne determine sd credm planuri precise pentru a-i
obtine.

Dar, fiind poet, si nu filosof, Henley s-a mulfumit sd
formuleze un mare adevar cu ajutorul unei metafore, ldsandu-i
pe cei care l-au citit s3 interpreteze sensul filozofic al versurilor
lui.

Incetul cu incetul, adevirul a fost dezvaluit, pind cind a
devenit clar ca principiile descrise in cartea ,GANDESTE $I VEI
FI BOGAT" detin secretul absolut al destinului nostru economic.

SR
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Un tanar isi descopera destinul

Acum suntem pregatiti sd analizdm primul principiu. Fiti
mereu deschisi la nou si amintiti-va, in timp ce cititi aceasta
carte, ca principiile nu sunt inventia unui singur om. Principiile
au fost adunate din experientele de viata a peste 500 de oameni
care au acumulat bogitii imense; oameni care la inceput au
fost saraci, cu putina educatie si fird prieteni influenti. Ele au
functionat pentru multi oameni. Le puteti pune in aplicare si
dumneavoastrd pentru a vi clddi un viitor solid.

Veti constata ca acest lucru este usor, nu greu de ficut.

Inainte si cititi urmatorul capitol, vreau si stiti ca ofera
informatii concrete care v-ar putea schimba cu ugurinté intregul
destin financiar, la fel cum a adus schimbiri radicale in viata a
doud persoane descrise.

Vreau si stiti, de asemenea, cé relatia dintre mine si aceste
doud persoane este de asa naturd incit nu mi-as i permis
sd denaturez faptele, chiar daca imi doream. Unul dintre
protagonisti mi-e cel mai bun prieten, de aproape 25 de ani, iar
celalalt este fiul meu. Succesul lor neobisnuit, succes pe care l-au
atribuit cu generozitate principiului descris in urmatorul capitol,
justifica aceasta referire personald ca mijloc de a sublinia puterea
indepdrtata a acestui principiu.

Cu ani in urmd, am tinut un discurs la inménarea
diplomelor uneia dintre promotiile Colegiului Salem din Salem,
Virginia de Vest. Atunci am subliniat atat de intens principiul
descris in capitolul urmator, incat unul dintre absolventi si
l-a insusit definitiv si l-a inclus in propria-i filosofie de viata.
Tandrul a devenit membru al Congresului SUA si un om
important in administrafia lui Franklin D. Roosevelt. Chiar
inainte de publicarea acestei carti, el mi-a trimis o scrisoare in
care si-a exprimat pérerea cu privire la principiul ce va fi enuntat
in capitolul urmator. Am hotirat si-i public scrisoarea in loc de
introducere pentru acel capitol.



